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Keskeista elo-lokakuu 2021

« Liikevaihto kasvoi 14,8 % (+33,6 %) ja oli 69,7 milj. euroa (60,7)

Vertailukelpoisten myymaléiden liikevaihto kasvoi 2,5 % (+19,0 %)
Verkkokaupan liikevaihto kasvoi 28,9 % (+89,0 %)

« Myyntikate oli 26,0 milj. euroa (22,1) ja myyntikate-% oli 37,3 % (36,5 %)
« Oikaistu EBITA oli 13,1 milj. euroa (11,2), oikaistu EBITA-% oli 18,8 % (18,4 %)

« Liikevoitto oli 12,8 milj. euroa (10,8), mika vastasi 18,3 % liikevaihdosta (17,7 %)

« Operatiivinen vapaa kassavirta oli 2,6 milj. euroa (4,0)
« Osakekohtainen tulos oli 0,12 euroa (0,09)

« Osakekohtainen tulos ilman listautumiskuluja oli 0,12 euroa (0,09)

« Kolmannella neljanneksellad avattiin 1 uusi myymala (ei uusia myymaloita)

Keskeista helmi-lokakuu 2021

« Liikevaihto kasvoi 12,6 % (+42,4 %) ja oli 207,8 milj. euroa (184,6)
« Vertailukelpoisten myymaléiden liikevaihto kasvoi 2,5 % (+25,9 %)

« Verkkokaupan liikevaihto kasvoi 32,0 % (+126,0 %)
« Myyntikate oli 77,0 milj. euroa (67,6) ja myyntikate-% oli 37,0 % (36,6 %)
« Oikaistu EBITA oli 38,6 milj. euroa (34,7), oikaistu EBITA-% oli 18,6 % (18,8 %)

« Liikevoitto oli 34,9 milj. euroa (33,4), mika vastasi 16,8 % liikevaihdosta (18,1 %)

« Operatiivinen vapaa kassavirta oli 18,0 milj. euroa (30,3)
« Osakekohtainen tulos oli 0,31 euroa (0,29)

« Osakekohtainen tulos ilman listautumiskuluja oli 0,34 euroa (0,29)
« Katsauskaudella avattiin 4 uutta myymalaa (2 uutta myymalaa)

Luvut on esitetty miljoonissa euroissa, ellei toisin mainita. Katsauksen luvut ovat pyoéristettyja, joten yksittaisten
lukujen summa voi poiketa esitetysta kokonaismaarasta. Puuilon tilikausi on 1.2.-31.1. Suluissa olevat luvut
viittaavat edellisvuoden vastaavaan kauteen, ellei muuta mainita. Katsauksen tiedot ovat tilintarkastamattomia.

Keskeiset tunnusluvut

milj. euroa 1.8.2021- 1.8.2020- 1.2.2021- 1.2.2020- 1.2.2020-
31.10.2021 31.10.2020 31.10.2021 31.10.2020 31.1.2021
Liikevaihto 69,7 60,7 207,8 184,6 238,7
Liikevaihdon kehitys (%) 14,8 % 33,6 % 12,6 % 42,4 % 40,0 %
Vertailukelpoisten myymaléiden 2,5% 19,0 % 25% 25,9 % 24,4 %
liikevaihdon kehitys (%)
Verkkokaupan liikevaihdon kehitys (%) 28,9 % 89,0 % 32,0% 126,0 % 127,5 %
Myyntikate 26,0 22,1 77,0 67,6 87,1
Myyntikate-% 37,3 % 36,5 % 37,0 % 36,6 % 36,5 %
Oikaistu EBITA* 13,1 11,2 38,6 34,7 43,2




Oikaistu EBITA*-% 18,8 % 18,4 % 18,6 % 18,8 % 18,1 %

EBITA* 13,1 11,1 35,8 34,2 42,6
EBITA*-% 18,7 % 18,2 % 17,2 % 18,5 % 17,9 %
Liikevoitto 12,8 10,8 34,9 33,4 41,5
Liikevoitto-% 18,3 % 17,7 % 16,8 % 18,1 % 17,4 %
Tilikauden tulos 10,2 7,6 25,4 23,4 28,8
Osakekohtainen tulos (euroa) 0,12 0,09 0,31 0,29 0,36
Osakekohtainen tulos ilman 0,12 0,09 0,34 0,29 0,36

listautumiskuluja (euroa)

Operatiivinen vapaa kassavirta 2,6 4,0 18,0 30,3 38,8
Nettovelka /oikaistu kayttokate 1,5 2,2 1,5 2,2 2.4
Myymaloiden lukumaaré (kauden lopussa) | 34 29 34 29 30
Henkiléston maara kokoaikaisiksi 647 603 667 602 595
muutettuna

* liikkevoitto ennen tavaramerkin poistoa
Osakekohtaisen tuloksen laskennassa kaytetyt osakemaarat on kaikkien esitettavien kausien osalta oikaistu
katsauskaudella tehdyn maksuttoman osakeannin (split) mukaisesti.

Puuilon pitkan aikavalin tavoitteet ja markkinanakymat tilikaudelle 2021

Listautumisen yhteydessa julkistetuissa Puuilon pitkan aikavalin tavoitteissa tai kasvuodotuksissa ei ole tapahtunut
muutoksia.

Puuilon pitkan aikavalin tavoitteet tilikausille 2021-2025:

« Kasvu: Liikevaihto ylittda 400 milj. euroa tilikauden 2025 loppuun mennessa ja kasvaa orgaanisesti yli 10 prosenttia
vuosittain.

« Kannattavuus: Oikaistu EBITA-% on valilla 17-19 prosenttia liikevaihdosta.

« Osinkopolitiikka: Yhtid pyrkii jakamaan vahintaan 80 prosenttia osinkoa kunkin tilikauden tuloksesta, riippuen yhtidn
paaomarakenteesta, taloudellisesta asemasta, yleisesta talous- ja lilketoimintaymparistosta seka tulevaisuuden
nakymista.

« Velkaantuneisuus: Yhtidon nettovelan ja oikaistun kayttokatteen suhde alittaa 2.0x.

Koronaviruspandemian aiheuttama epavarmuus jatkuu. Pandemiatilanteessa voi tapahtua ennalta-arvaamattomia ja
akillisia muutoksia.

Puuilon toimitusjohtaja Juha Saarela:
Morjensta joulupoytaan!

Puuilon liikevaihto ja oikaistu liikevoitto (EBITA) kasvoivat jalleen vahvasti. Kulunutta raportointikautta voisi kaupallisesti
kuvailla onnistuneeksi, mutta myds yllatyksettdmaksi. Q3 oli omien odotustemme mukainen ja liikkevaihtomme kasvoi 14,8
% (+33,6 %), mika oli yhtidlta kova suoritus ottaen huomioon viime vuoden vertailukauden poikkeukselliset vastaluvut.

Oikaistua liikevoittoa Q3:lla raportoimme 18,8 % liikevaihdosta. Kannattavuuskehitys oli hyva. Maaratietoisella strategian
toteuttamisella olemme pystyneet parantamaan myyntikatettamme. Merkittavimmat tekijat katteen kasvulle olivat omien
tuotteiden osuuden kasvu, kaupallisten ostoehtojen neuvottelu seka ostolaskuautomaation kayttéonotto. Lisaksi
lilketoiminnan kulujen hallinnassa teimme jalleen vakuuttavaa jalkea. Paihitimme vahvan vertailukauden mielestamme
hyvin. Tulokset ovat linjassa pitkan aikavalin taloudellisten tavoitteiden kanssa.

Q3:lla avasimme yhden uuden myymalan Espoon Laajalahteen. Espoolaiset ottivat meidat hyvin vastaan. Avaus oli
kuluvalle tilikaudelle neljas myymalaavaus ja se onnistui yli odotusten. En malta olla kehumatta, ettad teimme Espoon
myymaldavauksessa koko yhtidon kaikkien aikojen avajaispaivan myyntiennatyksen. Tama siitakin huolimatta, etta
avajaismarkkinointipanostukset eivat olleet taysimittaiset koronapandemiasta johtuen. Tama tietysti vain vahvistaa
nakemystamme kasvustrategiamme toimivuudesta, mutta kertoo myds isosta alueellisesta potentiaalista
paakaupunkiseudulla. Taman tilikauden aikana avatut uudet myymalat jarjestyksessa ovat siis: Vaasa, Imatra, Rauma ja



Espoo Laajalahti. Kaikki uudet yksikét ovat kannattavia. Maaratietoinen kasvustrategian toteuttaminen jatkuu. Olemme
aiemmin tiedottaneet ensi tilikaudelle jo kolmesta uudesta myymalaavauksesta, jotka ovat Sastamala, Lieto ja Tornio.

Toimintaymparistdamme leimaa edelleen koronapandemia ja sen aiheuttamat hairiot muun muassa globaaleissa
toimitusketjuissa. Pandemian kaanteet ovat varmasti yllattaneet meidat kaikki, ja alkusyksyn toiveet pandemian
paattymisestd ovat havinneet kuvainnollisesti kuin puubriketti takasta. Uskomme kuitenkin, ettd pandemian jatkumisesta
huolimatta, yhtidmme suorituskyky sailyy hyvana. Tasta osoituksena on nyt raportoitu vahva Q3. Onnistuimme
kasvattamaan vertailukelpoisten myymaldiden liikevaihtoa ja myyntikatetta verrattuna viime vuoden vastaavaan
ajankohtaan, jolloin myytiin edelleen merkittadvat maarat muun muassa kasvomaskeja, desinfiointiaineita sekd muita
henkilékohtaisen suojautumisen valineita. Onnistuimme ylittdmaan vertailukauden vahvat luvut muiden Puuilolle
tyypillisten tuotteiden myynnin kasvulla. Raystaskouruharjat ja suojapressut tekivat siis hyvin kauppansa. Olemme myds
huolellisesti varautuneet ensi vuoteen tekemalla etuajassa tuontituotteiden tilauksia ja nailtd osin varmistaneet
myyntitavaran saatavuuden.

Taman vahvan liiketoimintakatsauksen my6ta haluan toivottaa kaikille omistajillemme, asiakkaillemme seka koko yhtién
henkiléstolle hyvaa joulua!

Katsauskauden jalkeiset merkittavat tapahtumat

Markus Kaatranen nimitettiin Puuilo Oyj:n myyntijohtajaksi ja johtoryhman jaseneksi 23.11.2021. Kaatranen aloittaa
tehtdvassaan viimeistdan 1.3.2022. Puuilon nykyinen johtoryhman jasen ketjupaallikké Tom Lang siirtyy pois yhtién
johtoryhmasta viimeistaan 28.2.2022 mennessa.

Puhelinkonferenssi ja verkkolahetys

Toimitusjohtaja Juha Saarela ja talousjohtaja Ville Ranta esittelevat katsausta julkaisupaivana analyytikoille, sijoittajille ja
medialle englanniksi klo 10.00 ja suomeksi klo 11.30.

Englanninkielista puhelinkonferenssia voi seurata osoitteessa: https://puuilo.videosync.fi/2021-12-16-puuilo-business-
review. Puhelinkonferenssiin osallistutaan soittamalla 5-10 minuuttia ennen kokouksen alkua.

Suomenkieliseen verkkoldhetykseen voi osallistua osoitteessa: https://puuilo.videosync.fi/2021-q3-tulos. Tilaisuuden aikana
on mahdollista esittaa kysymyksia chat-toiminnon kautta.

Tallenteet molemmista tilaisuuksista ovat saatavilla myéhemmin samana paivana Puuilon sijoittajat-sivuilla osoitteessa
https://www.investors.puuilo.fi/fi.
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