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Loihde Oyj:n liiketoimintakatsaus 1.1.-30.9.2026: Oikaistu käyttökate kasvoi
vertailukaudesta 32 %  

Heinä-syyskuu lyhyesti

Loihde-konsernin kolmannen vuosineljänneksen liikevaihto oli 32,4 milj. euroa (32,0), kasvu 1 %.
Käyttökate oli 3,6 milj. euroa (2,5).

Oikaistu käyttökate1 oli 3,9 milj. euroa (3,0) eli 12,1 % (9,3 %) liikevaihdosta. Kasvu 32 %.
Kilpailu- ja kuluttajavirasto hyväksyi BLC Turva -yrityskaupan. Kauppa toteutui 1.10.2026.
Loihde aloitti omien osakkeiden hankinnan 25.9.2026.

Tammi-syyskuu lyhyesti

Tammi-syyskuun liikevaihto oli 100,9 milj. euroa (102,5), muutos -2 %.
Käyttökate oli 8,3 miljoonaa euroa (5,6).

Oikaistu käyttökate1 oli 9,3 miljoonaa euroa (7,0) eli 9,2 % (6,9 %) liikevaihdosta. Kasvu 32 %.

1Oikaistu käyttökate on laskettu vähentämällä kiinteistöjen, käyttöomaisuusosakkeiden ja liiketoimintojen myynneistä aiheutuneet
myyntivoitot/-tappiot, vakuutus- ja muut korvaukset sekä muut oikaisut vastaavasta raportoidusta luvusta.

Näkymät vuodelle 2026
Loihde ilmoitti 1.10.2026 luopuvansa taloudellisesta ohjeistuksesta vuodelle 2026, koska sillä ei ole ollut riittävää näkyvyyttä ostetun
BLC Turva Oy:n taloudellisiin ja operatiivisiin tietoihin yhtiöiden kilpailuaseman ja pitkän kilpailuviranomaiskäsittelyn takia. Loihteen
liiketoiminta on vuonna 2026 kehittynyt suunnitelmien mukaisesti. Kun tarkastellaan Loihteen BLC Turva -yritysostoa edeltävän
rakenteen mukaista liiketoimintaa, sen näkymät loppuvuodelle ovat ennallaan. Ohjeistus loppuvuodelle poistetaan ainoastaan BLC
Turvan hankinnan vuoksi.

Aikaisempi ohjeistus (annettu 13.2.2026):
Vuonna 2026 Loihde odottaa konsernin liikevaihdon ja oikaistun käyttökatteen kasvavan tai olevan noin edellisvuoden tasolla.

Toimitusjohtaja Samu Konttinen:
Loihteen kannattavuus kehittyi hyvin kolmannella neljänneksellä vertailukauteen nähden. Oikaistu käyttökate parani vertailukaudesta
32 prosenttia ja oli 3,9 (3,0) miljoonaa euroa. Oikaistu käyttökatemarginaali 12,1 (9,3) prosenttia on yhtiön historian vahvin
kolmannella neljänneksellä. Liikevaihto kasvoi hieman 32,4 (32,0) miljoonaan euroon.

BLC Turva -kaupan toimeenpanon ehdot täyttyivät

Täytimme syyskuussa Kilpailu- ja kuluttajaviraston (KKV) BLC Turva -yrityskaupalle asettamat ehdot, ja KKV hyväksyi kaupan 23.9.2026.
Kaupan toteuttamiselle asetettujen ehtojen täyttämiseksi jouduimme myymään Loihteen paikallisen lukitus- ja turvaliiketoiminnan
Lappeenrannassa ja Mikkelissä ja BLC Turvan vastaavan paikallisen liiketoiminnan Jyväskylässä. Ostajana kaikissa oli Lukkokeskus
Konserni Oy. Luovutettujen liiketoimintojen yhteenlaskettu liikevaihto on yhteensä alle 10 miljoonaa euroa.

Liiketoimintojen luovuttamisella ei ole merkittävää vaikutusta BLC Turva -yrityskaupan teolliseen logiikkaan eikä sen yli kolmen
miljoonan euron kustannussynergiatavoitteeseen. Loihteen ja BLC Turvan yhteenlaskettu liikevaihto oli vuonna 2025 noin 209
miljoonaa euroa edellä mainitut divestoinnit huomioiden.

Sekä Loihteen BLC Turva -kauppa että liiketoimintakaupat toteutuivat 1.10.2026.

Tasaista etenemistä turva- ja verkkoratkaisuissa, toinen voitto datakeskusten turvatoimituksiin



Turvaratkaisut-liiketoimintayksikössä kolmas vuosineljännes jäi liikevaihdon osalta hieman vaisuksi johtuen muun muassa koko
vuoden jatkuneesta tiukasta hintakilpailusta ja muutamien isojen projektitoimitusten lykkääntymisestä loppuvuoteen ja mahdollisesti
ensi vuoden alkuun hankkeiden lopputuloutusten osalta. Olemme solmineet isoja turvateknologian puitesopimuksia useiden
julkishallinnon yksiköiden kanssa, ja loppuvuoden tilauskanta on vahva. Täten koko vuoden osalta näkymät ovat positiiviset.
Turvaliiketoiminnan jatkuvat palvelut jatkoivat hienoisessa kasvussa, ja erityisesti hoitajakutsu- ja henkilöturvajärjestelmät ovat koko
vuoden osalta kasvaneet hyvin.  

Kyberturva- ja verkkopalvelut -liiketoimintayksikkö kasvoi selvästi vuodentakaisesta. Liikevaihtoa nosti erityisesti
tietoverkkotoimituksiin liittyvä verkkolaitteiden jälleenmyynti, ja tältä osin neljännes oli varsin hyvä. Kybervalvontakeskus CSOC jatkoi
hienoisessa kasvussa ja olemme voittaneet uusia asiakkuuksia teknologia- ja energia-aloilta, esimerkiksi toimitamme tuotantoverkon
CSOC-palvelun merkittävälle energia-alan yhtiölle.   

Kokonaisuudessaan jatkuvalaskutteisten turvallisuus- ja verkkopalveluiden kasvu on hidastunut johtuen viimeisen vuoden aikana
tapahtuneista asiakaspoistumista, jotka liittyvät ydintarjoomamme ulkopuolelle jäävien palveluiden lakkauttamiseen.

Solmimme muutaman kuukauden sisällä jo toisen sopimuksen laajasta turvateknologiatoimituksesta rakenteilla olevaan
datakeskukseen. Toimitukset käynnistyvät loppuvuoden aikana. Näemme datakeskuksissa hyvin mielenkiintoisen kasvumarkkinan,
johon Loihteen laaja turvallisuus- ja verkkoteknologiatarjooma sopii erinomaisesti, ja olemme perustaneet tähän erikoistuvan
datakeskusyksikön.

Elokuussa lanseerasimme droonivartiointipalvelun täydentämään kokonaisturvallisuuden tarjoomaamme. Drooniratkaisuissa Loihde
toimii teknologiaintegraattorina, joka yhdistää eri drooni- ja sensorivalmistajien tuotteita ja ohjelmistoja yhdeksi
palvelukokonaisuudeksi ja näin rakentaa asiakkaalle valmiin kuukausimaksullisen kokonaisratkaisun. 

IT-konsultoinnissa vahva asiakaspito

IT-konsultoinnin markkinatilanne on edelleen haastava, ja liiketoiminta-alueen liikevaihto laski vertailukaudesta. Asiakaspito olemassa
olevissa asiakkuuksissa on pysynyt hyvin vahvana, mistä osoituksena myös Loihteen hyvä suositteluindeksi NPS +57.

Hyvin isossa osassa asiakashankkeitamme hyödynnetään jo monipuolisesti tekoälyä, ja AI-natiivin organisaation suunnittelu, prosessit
ja monenlaiset datan hyödyntämisen kehitysteemat kiinnostavat yrityksiä. Myyntimahdollisuuksia on syntynyt nyt alkuvuotta
enemmän, mutta myyntisyklit ovat yhä melko pitkiä ja kilpailu hankkeista on kovaa. Liikevaihdon laskusta huolimatta käyttöaste ja
täten IT-konsultoinnin kannattavuus on pysynyt hyvällä tasolla.

Uusi vaihe alkaa

BLC Turva -kaupan toteutuminen muuttaa selvästi yhtiön mittakaavaa, kun nousemme vuoden 2025 pro forma -luvuilla mitattuna yli
200 miljoonan euron liikevaihtoluokkaan. Yli 3 miljoonaan euroon arvioidut kustannussynergiaodotukset vaikuttavat merkittävästi
yhtiön lähivuosien kannattavuusnäkymiin. Kuten tuloksellisesti varsin hyvästä Q3-liiketoimintakatsauksesta näemme, yhtiö on
kehittynyt hienosti ja on hyvä hetki aloittaa omaan kokoluokkaamme nähden varsin mittava integraatioprojekti. Yrityskaupan myötä
yhtiön henkilöstömäärä kasvoi noin puolitoistakertaiseksi ja on nyt noin 1150.

Sekä yhtiön kokonaisturvallisuus- ja verkkotarjooma että IT-konsultointi ovat mielenkiintoisia markkinoita ja näemme paljon
mahdollisuuksia yhtiön kehittämiseksi näillä liiketoiminta-alueilla.

Kiitokset Loihteen henkilöstölle ja tervetuloa BLC Turvan väelle.

Katsauskauden jälkeiset tapahtumat
Loihteen BLC Turva -yritysosto toteutui 1.10.2026. Yrityskaupan velaton kauppahinta oli 28 miljoonaa euroa, josta noin 7,5 miljoonaa
euroa suoritettiin Loihteen uusilla osakkeilla ja noin 20,5 miljoonaa euroa rahavastikkeella. Loihteen hallitus toteutti osana
kauppahintaa 644 000 osakkeen suunnatun annin Savonlinnan BLC-osuuskunnalle, joka nousi Loihteen suurimmaksi
osakkeenomistajaksi noin 10 prosentin omistusosuudella. Rahavastikkeen osuuden kauppahinnasta yhtiö on rahoittanut 22 miljoonan
euron suuruisella lainalla. 

Loihde on myynyt Seinäjoella osoitteessa Yrittäjäntie 13 sijaitsevan kiinteistön 1.10.2026 kauppasummalla noin 200 000 euroa ja kirjaa
kaupasta noin 150 000 euron myyntivoiton.

Webcast-tiedotustilaisuus
Loihteen toimitusjohtaja Samu Konttinen esittelee tuloksen webcast-lähetyksessä tänään 28.10.2026 klo 11.00. Lähetystä voi seurata
osoitteessa https://loihde.events.inderes.com/q3-2026.

Esitysmateriaali ja tallenne webcastista tulevat myöhemmin saataville yhtiön verkkosivuille osoitteeseen
https://www.loihde.com/sijoittajille/raportit-ja-esitykset.

Taloudellinen kalenteri

https://eur01.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Floihde.events.inderes.com%2Fq3-2026&data=05%7C02%7Ctiina.nieminen%40loihde.com%7C034b0c5959254775721d08df25e8f884%7Cd103da6b41074dc9a04ff723c458d0c2%7C0%7C0%7C639271354671521944%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D%7C4000%7C%7C%7C&sdata=nPw9LHNe1nheoNFmPuIVSoyWeGMWXgObxyKs7o9oFHo%3D&reserved=0
https://www.loihde.com/sijoittajille/raportit-ja-esitykset


Loihde julkaisee puolivuosikatsauksen ja tilinpäätöstiedotteen lisäksi vuoden ensimmäiseltä ja kolmannelta vuosineljännekseltä
suppeamman liiketoimintakatsauksen.

Tilinpäätöstiedote vuodelta 2026 julkaistaan perjantaina 19.2.2027 

Taloudelliset raportit julkaistaan yhtiön verkkosivuilla osoitteessa https://www.loihde.com/sijoittajille/raportit-ja-esitykset   
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Loihde Oyj
Hallitus

Tämä ei ole IAS 34 -standardin mukainen osavuosikatsaus. Tässä liiketoimintakatsauksessa esitettävät taloudelliset tiedot ovat
tilintarkastamattomia. Ellei toisin mainita, luvut suluissa viittaavat vertailukauteen edellisvuonna.

Lisätietoja
Toimitusjohtaja Samu Konttinen, haastattelupyynnöt viestintäjohtaja Tiina Nieminen,
puh. +358 44 411 3480 tai tiina.nieminen@loihde.com

Hyväksytty neuvonantaja Aktia Alexander Corporate Finance Oy, puh. +358 50 520 4098

 

Loihde on liiketoiminnan jatkuvuuden mahdollistaja. Autamme asiakkaitamme luomaan kestävää kilpailukykyä datan, tekoälyn ja
digitalisaation avulla, hyötymään pilven mahdollisuuksista ja suojautumaan sekä fyysisen että verkkomaailman uhilta. Näiden
osaamistemme yhdistäminen tekee Loihteesta ainutlaatuisen ja kokonaisvaltaisen kumppanin. Asiantuntijoita meillä on noin 1150, ja
Loihteen liikevaihto vuonna 2025 oli 144 miljoonaa euroa. loihde.com
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